Petrolovi servisi
poslej tudi bankomati

Financne storitve Denar bo mogoce dvigniti prek
mbillsa — Sodelovanja z banko ne izkljucujejo

LJUBLJANA - Petrol je po umiku
iz nakupa Hranilnice Lon opustil
idejo o nakupu banke in bo fi-
nancne storitve razvijal sam. Na
njihovih prodajnih mestih bo po
novem prek mobilne denarnice
mbills mogoce dvigniti gotovi-
no ali jo zamenjati za elektron-
ski denar.

MAJA GRGIE

»V Petrolu si Ze vec let prizadeva-
mo uvajati tudi resitve, ki niso od-
visne od banénega sistema in sle-
dijo digitalizaciji ter inovativnim
poslovnim modelom. S tem Petrol
ne Zeli postati banka, Zelimo pa
najnovejse storitve, ki jih omogoca
fintech, skupaj s partnerji ponudi-
ti uporabnikom. Verjamemo celo,
da lahko pri tem uspesno sodelu-
jemo tudi z bankami,« pojasnjuje
predsednik uprave Petrola TomaZ
Berlo¢nik.

Iz tega je mogoce sklepati, da
ni izkljuceno, da bo Petrol v pri-
hodnje sodeloval tudi s kaksno
banko, ¢eprav je nacrte po nakupu
banke po nasih informacijah za
zdaj opustil. Za banke bi bil Petrol
zanimiv predvsem zaradi velikega
Stevila prodajnih mest, ki lahko
ponujajo placilne in druge financ-
ne storitve. Petrol ima po Sloveniji
317 bencinskih servisov, poleg tega
pa je v zadnjih tednih v nekaterih
mestnih srediS¢ih odprl 3e tocke
Hopin, kar pomeni, da je prodajnih
tock Ze prek 320. Za primerjavo,
to je skoraj toliko, kot ima lastnih
poslovalnic Posta Slovenije, kjer
so tudi okenca NKBM, medtem ko
ima NLB dobrih sto poslovalnic.

Delitev prihodka

Petrol ima Ze vec let lastno placil-
no kartico, na bencinskih ¢rpalkah
je Zze nekaj ¢asa mogoce placevati
poloznice, z nakupom podjetja
Mbills, ki ponuja pladevanje z upo-
rabo mobilnega telefona, pa so
moznost placila strankam omo-
gocili tudi za druge storitve. Zdaj
s storitvijo mbills cash omogocajo
vplacilo gotovine v mobilno de-
narnico mbills in izplacilo gotovi-
ne iz nje. »Z novo funkcionalnostjo
smo uporabnikom mbills ponudili
moznost polnjenja svoje mobilne
denarnice v realnem casu, neod-
visno od ban¢nih urnikov,« pravi
Matjaz Cadez, ustanovitelj Mbillsa,
kjer si prav tako Zelijo sodelovanja
z bankami. »Mbills bankam omo-
goca, da se uporabniki mbillsa na
svoj transakcijski rac¢un pri banki
povezejo tako, da se vsako placilo
izvede neposredno s transakcij-
skega raCuna. Pri tem smo pripra-
vljeni z bankami deliti prihodek
od komitentov,« dodaja Cadez, ki
opaza, da se je tudi miselnost v ne-
katerih bankah Ze spremenila. Kot
pravi, je za uporabnike ta moznost
pomembna, ker omogoca hitrejse
in bolj fleksibilno polnjenje denar-
nice, pa tudi dvig gotovine istoca-
sno s toCenjem goriva tudi tam,
kjer bankomatov ni.

V podjetju Mbills ugotavljajo, da
se, kljub zavzemanju za strategijo
brezgotovinskega in brezpapirne-
ga placevanja v druzbi, za zdaj Se
vedno veliko uporablja gotovina,
saj je po podatkih Evropske cen-
tralne banke v Sloveniji e vedno
skoraj 80 odstotkov placil opravlje-
nih z gotovino.



Denar bo poslej mogoce s telefonom dvigniti kar na bencinskih servisih.



